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Frischer Wind fiir die Zukunft

Der dsterreichische Hersteller Webak stellt die
Weichen fiir die nachsten Jahre. Mit neuem
Geschéftsfithrer und optimierten Strukturen will
man noch erfolgreicher am Markt agieren.

Optimismus und Aufbruchsstim-
mung beim traditionsreichen Gster-
reichischen  Automatenhersteller
Webak. Mit neuen internen Struk-
turen, Produktentwicklungen und
Vertriebsstrategien will das Unter-
nehmen den Weg in eine erfolg-
reiche Zukunft ebnen

Dreh- und Angelpunkt der neuen
Ausrichtung ist Norbert Gruber.
Der Finanz- und Wirtschaftsexperte
stellt sich nunmehr seit Mai die-
ses Jahres als Geschaftsfihrer
von Webak Games Austria seiner
neuen Aufgabe. Er soll den nétigen
(frischen Wind” ins Unternehmen
bringen

. Selbstverstandlich ist es mein Ziel,
die Struktur der Webak auf allen
Gebieten zu optimieren”, betont
Gruber. Ein besonderes Augen-

merk liegt dabei auf der Reargani-
sation der Betriebsablaufe.”

Damit soll vor allem Eveline und
Kurt Kreiner, den Eigentimern der
Webak, in Zukunft mehr Zeit blei-
ben, sich starker dem persénlichen
Kontakt mit den vielen treuen Kun-
den zu widmen und neue geschaft-
liche Kontakte zu kniipfen.

. Gerade die wachsende internatio-
nale Ausrichtung unseres Unter-
nehmens hat es notig gemacht,
dass wir fur die Organisation und
die tagtaglichen Betriebsabliufe ei-
nen Experten einstellen, der uns in
diesen Bereichen entlastet”, sagt
Kurt Kreiner. , Wit Norbert Gruber
haben wir diesen Fachmann gefun-
den. Wir sind uns sicher, dass er
einen maBgeblichen Beitrag dazu
leisten wird, damit die Webak auch

weiterhin erfolgreich am Markt
agiert.”
Um dies zu erreichen, wird das
Unternehmen in noch gréBerem
AusmalB als in den vergangenen
Jahren seine Produkte auf inter-
nationalen Messen prasentieren.
Dazu zahlen neben der Messe in
Bukarest, die bereits Ende August
stattfand, auch die Gamexpo in
Budapest Anfang September sowie
die IMA im Januar in Disseldorf
und die IGE in London. Fir den
Februar ist die Gaming Expo in Bel-
grad in Planung.

In Deutschland erhielt Webak im
Januar 2007 die erste Zulassung
fiir ihr Geldspielgerat mit dem Spiel
Bell Scatter. Mit der zweiten Zulas-
sung im September 2007 sind vier
weitere Spiele hinzugekommen,
und das neue Mulitgame Future

Line hat im April 2008 die PTB-

Zulassung erhalten.

Optisch auffallend bei dieser Neu-
entwicklung ist die flache Bauweise.
Das Gerat ist mit einem 19 Zoll gro-

Endmontage und Qualitdtskontrolle am Firmensitz der Webak im dsterreichischen Gmunden.
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Der neue Webak-Geschéftsfihrer Norbert Gruber (links) genieBt das
Vertrauen der Eigentimer Eveline und Kurt Kreiner.

Ben Touchscreen-Monitor ausge-
stattet, kann aber auch (ber Tasten
bespielt werden. Dies soll vor allem
fur konservative Spieler wichtig
sein, betont Webak. Die Future Line
verfiigt Gber finf Spiele. Bell Scatter,
Mystery Card und Neptune's Pearl
waurden aus dem Vorgangermodell
Gbernommen. MNeu hinzugekom-
men sind die Spiele Fruity Cards
und Niles Treasure

Wiinsche der Kunden

~Gerade durch das schlanke Design
sind unsere Gerate ebenso flr die
Gastroaufstellung als auch for die
Spielstatte geeignet”, sagt Eveline
Kreiner. ,Dabei ist uns natdrlich be-
wusst, dass derzeit unsere Gerate
besonders stark fir die Gastronomie
nachgefragt werden. Um noch spe-
zieller den Anforderungen fir Spiel-
statten nachzukommen, werden wir
demnéachst weitere Modelle auf den
Markt bringen.”

So sei die Entwickiung eines Dop-
pelmonitor-Gerates praktisch abge-
schlossen und ein Wandgerat in
Arbeit, betont die Firmenchefin.
Die standige Weiter- und Neuent-
wicklung auch bei der Software
und den Spielen ist fir Webak ein

Erfolgsgarant. Dazu kommt das
Know-how bei der Anpassung der
Produkte an die vielen unterschied-
lichen Gesetzgebungen der unter-
schiedlichen Markte.

Einen weiteren Meilenstein soll die
von Webak entwickelte Future-
Line-Dual Box darstellen, die kurz
vor der Serienreife stehe. Diese
Plattform biete zusétzliche Funk-
tionsmaglichkeiten und werde zu
sammen mit dem Doppelmonitor-
Gerat vorgestellt, sagt Kurt Kreiner
«Mit all diesen Entwicklungen
gehen wir direkt auf die Winsche
unserer Kunden ein”, betont der
Firmenchef. Mehr Produkte, neue
Markte und Entwicklungen fordern
neben der neuen Geschaftsflhrung
auch eine Erweiterung der Kapa-
zitdten in anderen Bereichen des
Unternehmens.

.Wir haben aufgestockt, um die
vielen Anfragen aus dem inner- und
auBereuropdischen Ausland bear-
beiten zu kénnen®, sagt Gruber.
Ein entscheidender Faktor fur den
Erfolg der Webak seien auch die
alten sowie neue Vertriebspartner
in den wverschiedenen Landern, so
Kurt Kreiner. In diesem Bereich
sieht der Eigentimer noch Poten-
zial for weitere Partner und steht
bereits mit weiteren Interessenten
in Verhandlung.
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